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Ze skolni lavice k
vlastnimu startupu: Jak
Adam Kalina zbavuje
investory datoveho
smeti
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Ve dvaceti letech ma za sebou ro¢ni studium v USA, zkusenosti z
libereckého startupu Tanganica a rozjizdi vlastni projekt MarketPal —
aplikaci, ktera investoriim Setfi hodiny Casu filtrovanim zprav a dat
relevantnich pro jejich portfolio. Pfed nastupem na obor IT na Liberecké
primyslové Skole nemél Adam Kalina vlastni pocitac. Dnes programuje,
vyviji svoji aplikaci a zaroven pracuje na plny tvazek.

Jaké byly vase zacatky s programovanim?

Naroc¢né, ostatni spoluzaci nastupovali na stfedni Skolu s néjakymi zkusenostmi. Ale postupné
jsem se do toho ponotil a zacal se ucit sam, hlavné béhem covidu, kdy jsme byli na distanc¢ni
vyuce. To mi paradoxné vyhovovalo — naucil jsem se organizovat si ¢as a pracovat na vlastnich
projektech.

Nejvic zkuSenosti jsem pak ziskal ve druhaku na odborné praxi. Nastoupil jsem do libereckého
startupu Tanganica, ktery vyviji nastroj pro jednoduchou spravu marketingu. Ten pomaha
firmam oslovovat nové zédkazniky. V Tanganice pracuji dodnes. KdyZ jsem do firmy nastupoval
bylo nas tam pét, dnes uz je nas par desitek. Naucil jsem se tam nejen programovat, ale i to, jak
funguje startupové prostredi.

Kde se vzal vas zajem o investovani?

Ve tfetim roc¢niku jsem odletél na rok do USA. Chtél jsem zkusit, jaké to je zit sdm a vystoupit z
komfortni zony. A to se povedlo. Vidél jsem, Ze véci, které doma povazuji za samoziejmé jako
uklizeny dum, plné lednice — samozfejmé byt nemusi. To mé donutilo vic pfemyslet o
budoucnosti.



Zapsal jsem si tu pfedmét ), personal finance* a poprvé se tak ponoftil do tématu investovani.
Kvili véku jsem jesté nemohl mit vlastni investi¢ni GiCet, ale pfipravoval jsem se na to, aZ mi
bude 18 a budu si ho moct otevrit.

Pristup k investovani je v USA jiny neZ tady. Spousta Americ¢anu vlastni akcie, protoze se musi
vic spoléhat sami na sebe — napftiklad kvili jinému dichodovému systému.

Po navratu do Ceska jste se tedy do investovani pustil naplno?

Ano, a pti vlastnim investovani jsem zjistil, Ze sledovat vSechny relevantni informace je casové
narocné. Zacal jsem si proto data automatizovat v tabulkach. Postupné jsem si fekl, Ze by to
mohla byt aplikace, kterou by vyuzili i ostatni.

Navic jsem se vratil i do prace, tentokrat na plny ivazek, jesté béhem skoly. ZaSel jsem za
feditelem, abych si s nim domluvil individualni plan. Ten jsem sice neziskal, ale mohl jsem si
domluvit s utiteli, na které hodiny nebudu chodit. Casto jsem béhem dne pfechazel mezi $kolou
a kancelari, nékteré dny klidné i ¢tyrikrat. Obcas jsem dorazil pozdé na obé mista.

V préci jsem pak naSel i kolegy — Jaroslava Svardalu a Martina Cvespra — se kterymi jsme
spolecné zalozili MarketPal. Kolegové jsou z Moravy, takZe pracujeme prevazné remote.

Jak MarketPal funguje?

Pro investory, ktefi vlastni jednotlivé akcie, filtrujeme obrovské mnozstvi dat a zprav, aby
vidéli jen ty, které jsou pro né relevantni. V tuto chvili to totiz funguje tak, ze investofi vyuzivaji
datové agregatory. Ty ukazuji obrovské mnozstvi informaci, ale uzivatel si musi sém
vyfiltrovat, co je pro néj dulezité. My tohle , datové smeti“ vyc¢istime a ukdzeme uZzivatelim jen
to, co ma skute¢ny dopad na jejich portfolio.

V jaké jste ted fazi?

Pivodné jsme cilili na fundamentalni analyzu jednotlivych akcii, ale uzivatelé nam dali
zpétnou vazbu, Ze chtéji prehled celého svého portfolia. TakZe jsme udélali pivot. Ted
dokoncujeme novou verzi, kterou chceme vydat na konci mésice nebo zacatkem pristiho.
Nejprve ji ovéfime s komunitou testerti, kterou mame na Discordu, a pak ptjdeme za novymi
uzivateli.

S projektem MarketPal jste prosel programem Vykop v Lipo.ink. Jak jste se tam dostal?

Poprvé jsem o Lipo.inku slysel, diky skolni exkurzi. Zaujalo mé, co d€l3, a tak jsem na exkurzi
vyrazil. Libi se mi, Ze nabizeji podnikatelskou ambulanci zdarma — prosté prijdete, feknete svij
napad a dostanete zpétnou vazbu od nékoho, kdo ma s podnikanim zkusenosti. Prihlasil jsem
se a setkal se s Philippem Rodenem, ktery mé od zacatku podporoval a doporucil mi i Vykop.

Program nam dal hrozné moc. UZ na zac¢atku jsme se museli zamyslet, kdo je nas zakaznik, jaky
problém Fe$ime, jaka je nase konkurence. A uz to pro nas bylo duleZité, protoze nad vSemi
témito detaily jsme dfiv takhle detailné nepremysleli. To vSechno nam nasledné pomohlois



marketingem.

Velkym ptinosem byly i workshopy, pravo, trénink prezentovani napadu pted investory, a
hlavné nase koucka Lenka Pechrova, ktera nas propojovala s lidmi, které nas projekt zaujal.

Adame, moc dékuju za rozhovor. Drzim palce s vyvojem nové verze aplikace!



